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Mechanizm Finansowy Europejskiego Obszaru Gospodarczego i Norweski Mechanizm Finansowy
to programy utworzone przez kraje zrzeszone w ramach Europejskiego Stowarzyszenia Wolnego
Handlu (EFTA), ktoére wspdlnie z panstwami cztonkowskimi UE tworzg Europejski Obszar
Gospodarczy.

Glownym celem stworzenia obu Mechanizmow Finansowych przez panstwa EFTA bylo stworzenie
warunkoéw do realizacji przedsiewzie¢, ktére w perspektywie zmniejszg istniejgce pomiedzy krajami
nalezgcymi do Europejskiego Obszaru Gospodarczego dysproporcje o charakterze ekonomicznym
i spoftecznym.

Polska przystepujac do EOG, podobnie jak inne nowe kraje Unii Europejskiej otrzymata mozliwos¢
korzystania ze s$rodkéw finansowych Mechanizmu Finansowego Europejskiego Obszaru
Gospodarczego i Norweskiego Mechanizmu Finansowego. W latach 2004 — 2009 tgczna suma
srodkéw finansowych przeznaczonych na realizacje przedsiewzie¢ zgodnych z celami i warunkami
okreslonymi w programach operacyjnych wynosi 533,51 min. euro. Aktualnie trwa ocena whioskow
aplikacyjnych ztozonych podczas pierwszego naboru, ktéry miat miejsce okresie wrzesien —
listopad 2005 roku. Ogétem ziozono 1 390 wnioskow. Wszystkie zlozone projekty musialy by¢
spéjne z wymogami, ktore zostaly postawione dla poszczegdinych obszaréw priorytetowych.
Wykres ponizej ukazuje liczbe ztozonych wnioskéw w poszczegolnych priorytetach.

Wykres 1 Zestawienie ilo $ciowe zto zonych wnioskéw aplikacyjnych wedtug priorytetow
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Whioskodawcami mogg by¢ zarédwno instytucje nalezace do sektora publicznego, organizacje
pozarzadowe dziatajgce w interesie publicznym na terenie kraju, jak rowniez podmioty prywatne.
Na podstawie ziozonych wnioskbw mozna stwierdzi¢, iz sektor prywatny z uwzglednieniem
przedsiebiorstw stanowit 3,6% wszystkich wnioskodawcow. Zestawienie ponizej prezentuje te
grupe na tle pozostatych beneficjentow.

Beneficjent Udziat procentowy [%0]
Jednostki samorzadu terytorialnego 57,3

Administracja rzagdowa i centralna 57

Jednostki stuzby 14

Sektor prywatny w tym przedsi  ebiorstwa 3,6

Organizacje pozarzadowe 5,6

Szkoty wyzsze, jednostki rozwojowo-badawcze, 13,8
placowki PAN

Zrédto opracowania: dane ze strony: http://eog.gov.pl/

Whnioskodawcy reprezentujgcy podmioty sektora prywatnego mogli sktada¢ wnioski aplikacyjne w
ramach nastepujacych priorytetow:

e Ochrona srodowiska, w tym srodowiska ludzkiego, poprzez m.in. redukcje zanieczyszczenia i
promowanie odnawialnych zrédet energii,

» Promowanie zrbwnowazonego rozwoju poprzez lepsze wykorzystanie i zarzadzanie projektami,
e Ochrona kulturowego dziedzictwa europejskiego, w tym transport publiczny i odnowa miast,
« Opieka zdrowotna i opieka nad dzieckiem,

* Ochrona $rodowiska, ze szczegllnym  uwzglednieniem  wzmocnienia  zdolnoSci
administracyjnych do wprowadzenia w zycie odpowiednich przepiséw istotnych dla realizaciji
projektoéw inwestycyjnych.

Wsrod przedsiebiorcow funkcjonuje poglad, ze realizacja przedsiewzie¢ ze srodkow Mechanizmu
Finansowego Europejskiego Obszaru Gospodarczego i Norweskiego Mechanizmu Finansowego
jest optacalna jedynie w przypadku instytucji non-profitowych, dofinansowywanych z budzetu
panstwa. W pewnym stopniu jest to zwigzane z charakterem dziatan wystepujgcych w
poszczegdlnych priorytetach, ktoére do tej pory pozostawatly gtownie w gestii podmiotéw sektora
publicznego.

Analizujgc optacalnos¢ wdrozenia inwestycji przez podmiot prywatny nalezy przesledzi¢ zasady,
ktorymi rzadzg sie Mechanizmy Finansowe. Odpowiednio zaplanowane przedsiewziecie juz na
etapie projektu gwarantuje dtugofalowe korzysci.

Celem zoptymalizowania korzysci nalezy dokladnie sprecyzowaé, jakie cele zamierza osiggnac
wnioskodawca wdrazajac projekt. Wachlarz mozliwosci wynikajacy z umieszczenia poniesionych
wydatkéw w grupie kosztéw kwalifikowanych jest duzy. Nalezy przy tym zwréci¢ uwage, ze
wszystkie naklady muszg by¢ uzasadnione realizacjg inwestyciji.

W ramach poszczegolnych priorytetéw do wydatkédw kwalifikowanych mogg zostaé zaliczone
koszty zgodne z wytycznymi okreslonymi w Szczegdétowych warunkach kwalifikowalnosci
wydatkow Mechanizmu Finansowego Europejskiego Obszaru Gospodarczego oraz Norweskiego
Mechanizmu Finansowego. Ponizej zaprezentowane zostaly wymogi, jakim muszg podlegac
poszczegoblne nakiady, aby mogty zosta¢ uznane za kwalifikowane.
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Grupa wydatkow Koszty kwalifikowane

1. Prace przygotowawcze .

2. Optaty finansowe, koszty ogdine .

ekspertyz, prac studialnych, dokumentacji
technicznych, badan geologicznych,
sporzadzenia studiow wykonalnosci, raportow
oddziatywania na srodowisko, przygotowania
audytéw energetycznych, projektow (nalezy
jednak zwréci¢ szczeg6lng uwage na zapis,
ktory stwierdza, ze wydatki powinny byc¢
kwalifikowane poczawszy od dnia, w ktérym
Komitet MF i/lub Norweskie MSZ podejmg
decyzje o0 przyznaniu dofinansowania.
W kontekscie tego zapisu wymienione wydatki
nalezg do kwalifikowanych przede wszystkim
w ramach Funduszu Kapitatu Poczatkowego.)

kosztobw przygotowania i przeprowadzenia
postepowania przetargowego

zakupu gruntéw jesli jest Scisle zwigzany z
realizacjg przedsiewziecia.

optaty bankowe,
koszty doradztwa profesjonalnego,

wydatki poniesione w ramach wkladow
wiasnych.

3. Podatek VAT Z zastrzezeniem sytuacji, kiedy moze zosta¢ on
odzyskany przez wnioskodawce od panstwa —
Beneficjenta.

4. Wydatki poniesione na realizacje projektu .

5. Prace inwestycyjne .

wynajem sali,

koszty szkolenia pracownikéw delegowanych
do obstugi projektu,

wynagrodzenia wyktadowcow,

zakup oprogramowania o ile pozostaje w
Scistym zwigzku z projektem,

zakup nieruchomos$ci pod warunkiem, ze jest
Scidle zwigzany z realizacjg przedsiewziecia,

przygotowanie terenu pod budowe,
koszty sity roboczej,

materiatow,

uzytego sprzetu,

wynagrodzenia oséb bezposrednio
zaangazowanych w realizacje projektu,

koszty thumaczen,

zakup, wynajem, leasing niezbednego
sprzetu i wyposazenia,

zakup i budowa sprzetu przeznaczonego na
trwate zainstalowanie.

Zrédio: opracowanie wiasne, na podstawie wytycznych: ,Szczegétowe warunki kwalifikowalnosci wydatkéow

Mechanizmu Finansowego Europejskiego Obszaru
Finansowego”.

Gospodarczego oraz Norweskiego Mechanizmu
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Reasumujgc wnioskodawca otrzyma refundacje poniesionych kosztéw zakupu nieruchomosci, np.
budynku przez wyposazenie i sprzet, az po wynagrodzenie pracownikbw zaangazowanych na
potrzeby realizacji przedsiewziecia przez caty czas jego trwania.

Wielkos¢ dofinansowania, ktérg mogg otrzymaé przedsiebiorcy zostata okreslona na poziomie do
60% catkowitych kosztow kwalifikowanych projektu. W przypadku, kiedy minimum 15% wydatkéw
bedzie wspoifinansowane z budzetu panstwa Ilub jednostek samorzadu terytorialnego
dofinansowanie moze osiggna¢ poziom do 85%.

Podczas opracowywania harmonogramu realizacji inwestycji wazne jest zdefiniowanie
poszczegolnych etapow projektu oraz okreslenie czasu przeznaczonego na ich realizacje
w podziale na kwartaty wraz z podaniem wartosci pienieznej. Nalezy réwniez wzigé pod uwage
ewentualny ,przychdd netto” generowany przez inwestycje w trakcie ekonomicznego czasu zycia,
ktory powinien by¢ uznawany za pozytywny aspekt projektu dajacy gwarancje jego trwatosci.
Ekonomiczna zywotnosé projektu jest rézna w zaleznosci od rodzaju inwestycji. Okres ten dla
projektow infrastruktury spotecznej jest dluzszy (30-40 lat) niz dla projektdw natury technicznej (10-
15 lat), czy dla projektow informatyczno - telekomunikacyjnych (3 lata). W przypadku projektow
mieszanych, zawierajgcych elementy infrastruktury spotecznej, jak i instalacje techniczne
ekonomiczna zywotnos¢ inwestycji moze by okreslona na podstawie okresu odnoszacego sie do
gidwnej dziedziny. Wplyw na dlugos¢ tego okresu majg réwniez uregulowania prawne i
administracyjne.

Wartos¢ potencjalnych ,,nadzwyczajnych zyskéw” jest uwzgledniana poprzez okreslanie wysokosci
dofinansowania, a wysoko$¢ mozna oszacowaé na podstawie Wytycznych w sprawie projektow
generuj gcych przychody netto

W tym celu nalezy wzigé pod uwage:
Wielkoséci zdefiniowane do celéw analizy to:
P — przychody

K — koszty operacyjne

Z —zysk Z=P-K

Mz — marza zysku Mz=Z/P x %

Op — oprocentowanie 10 —letnich obligacji skarbowych lub ich odpowiednika (aktualnie w Polsce na
poziomie okoto 4%)

Zn — zysk nadzwyczajny Zn=P x (Mz-0p) + 2%
Zysk (Z) = przychody (P) pomniejszone o koszty operacyjne (K)

Marze zysku (M 7) = iloraz zysku i przychodu wyrazony w procentach

M, = (Z/P)x 0,1%
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Zysk nadzwyczajny (Z ) = iloczyn przychodow i sumy marzy zysku pomniejszony o wysokosé
oprocentowania 10-letnich obligacji skarbowych (lub ich odpowiednika) (Op) w Panstwie-
Beneficjencie + 2%.

Zyn = [(P + Mz) — Op] + 2%

Biorgc pod uwage minimalng wartos¢ dofinansowania pojedynczego projektu okreslong przez
Panstwa — Darczyncow na poziomie 250 000 euro programy operacyjne powinny one by¢
postrzegane przez podmioty prywatne jako interesujgca alternatywa w stosunku do przysziych
dotacji. Mechanizmy Finansowe dajg mozliwosci pozyskania pomocy finansowej projektéw, ktore
nie wpisujg sie w cele i priorytety wstepnie okreslone w krajowych i regionalnych programach
operacyjnych na lata 2007 — 2013.

Krakéw, 03.11.2006 r.
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